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Doradca do spraw leasingu
241205

Odpowiada za pozyskiwanie klientéw i dostawcédw ustug leasingowych;
dokonuje identyfikacji potrzeb klienta i pomaga w wyborze
najkorzystniejszej ustugi leasingowej; prowadzi kompleksowga obstuge
klienta w procesie sprzedazy leasingowej oraz w okresie
posprzedazowym; podejmuje dziatania na rzecz skutecznej promocji i
sprzedazy ustug leasingowych.

« pozyskiwanie klientéw i dostawcédw ustug leasingowych;

* przygotowywanie transakcji leasingowych oraz ich
rekomendowanie klientom;

+ przygotowywanie dokumentacji zwigzanej z zawarciem i obstuga
umow leasingu;

« obstuga klientéw w zakresie sprzedazy ustugi leasingowych
poprzez pomoc w wyborze najkorzystniejszego leasingu sposréd
oferty dostepnej na rynku, w tym takze prowadzenie negocjacji
warunkdéw transakcji oraz obstuga klienta w okresie
posprzedazowym;

« wspoétpraca z dostawcami srodkéw trwatych (dealerzy,
producenci) oraz budowanie trwatych relacji biznesowych;

« promowanie produktéw finansowych i innych ustug leasingowych;

« wspoétpraca z analitykiem bakowym;

« przygotowywanie oraz prowadzenie szkolen i prezentacji na
temat ustug leasingowych.

» tworzenie sieci handlowej ustug leasingowych;

« analizowanie i optymalizacja biezgcych rozwigzan finansowych w
przedsiebiorstwach;

» procesowanie projektu finansowania inwestycji.



